
PIMPER SON PORTFOLIO



WTF is un portfolio ?

Le portfolio,

permet de prouver votre expertise en montrant ce que vous avez déjà 
accompli par le passé.



Checklist d’un bon portfolio

Il doit :

1. Prouver votre expertise.

2. Saucer votre client.

3. Apporter de la valeur à un prospect.

4. Convaincre un prospect que vous êtes LA personne avec qui 
travailler. 

5. Être cohérent avec votre activité. 



Plan 

1. Le contexte : dans quelle situation était votre client quand il est venu 
vous voir ?

2. L’objectif : quel objectif souhaitait-il atteindre ?

3. La solution : quelle solution vous avez décidé de mettre en place ?

4. L’exécution : comment l’avez-vous mis en place ? 

5. Le résultat : quel résultat avez vous obtenu ?

6. Le témoignage : qu’en pense votre client ? 

7. CTA : vers vos services ou votre page de contact. 



Les formats 

● Un article

● Des slides

● Une vidéo

● Une infographie

● Une Bande dessinée 



Exemple - Articles

Source

https://mozza.io/


Exemple - Articles

Source

https://jilllynndesign.com/projects/penguin-albums/


Exemple - Slides

Source

https://fr.slideshare.net/GabrielGOUROVITCH


Exemple - Vidéo

Source

https://www.bonjoro.com/uses?convertkit


Exemple - BD

Source

https://uptogether.com/comment-la-banque-de-france-a-innove-pour-faire-progresser-ses-managers/


Template message

Hello <Prénom>, 

Comment tu vas ? Tout avance comme tu veux de ton côté ?

Pour moi, c’est travail de fond en ce moment ! 
Je suis en train de mettre à jour mon portfolio sur mon site internet. 

D’ailleurs, j’ai commencé à documenter notre collaboration sous un format étude de cas afin de 
montrer comment nous sommes passés ensemble de ton objectif aux résultats obtenus. 

Pour l’instant le contenu est sur un Google doc, est-ce que tu aurais un peu de temps pour y jeter un 
oeil afin de le valider ? 

Voici le lien.

J’aimerais aussi ajouter ton témoignage à la fin si tu es d’accord. 
Il te suffit de l’ajouter directement sur le doc ! :)

N’hésite pas si tu as des questions,
Pierre



Par où commencer ?

1. Dès le début d’une nouvelle mission, notez les informations sur un doc.
> Le contexte, l’objectif et la solution validée. 

2. Documentez votre progression pendant la mission.
> L’exécution étape par étape

3. Ajoutez le résultat final à la fin de la mission.
> Le résultat chiffré et illustré 

4. Partagez-le doc à votre client pour obtenir son avis.
> Le témoignage

5. Ajoutez un moyen de vous contacter à la fin et partagez.
> Le CTA 


